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D uzen anbieten oder ablehnen?

Unter Trainern ist das ,Du" aligemein ,in’
Doch bevor Sie ein ,Du” anbieten, fragen Sie “
sich:
e Welche Vorteile erhoffe ich mir
von der Duz-Freundschaft?
Wertet es meine Kompetenz auf?
| @ Ist mir der andere sympathisch?
' Méchte ich ihn/sie durch ein
Du aufwerten?
e Qder fiihle ich mich gar dazu
i verpflichtet?
l e Kann ich das Duz-Angebot so
! formulieren, dass es mein Gegenuber
| notfalls ausschlagen kann?
e Wie gehe ich selber mit einer
Ablehnung um?

Beachten Sie, im Business gilt immer nocn
das .Sie" als héfliche Anrede - inklusive
Nachname und Titel. Vorteil: Es ist wertfrei.

e Der Ranghdhere bietet dem
Rangniederen das Du an

im Privatbereich:

e Alter geht vor Schonheit.” Der Altere -
er oder sie — bietet dem Jangeren das
Du an

Formulieren Sie Ihre Ablehnung stilvoll:

e _Vielen Dank fur thr Angebot, das mich
ehrt. Im Geschéftlichen ist mir das Sie
allerdings lieber.”

e _ich fihle mich geschmeichelt, vielen
Dank. Ich bin der Typ, der viel Zeit
bendtigt, bis er vom Sie zum Du
wechselt. Daher ware fir mich das
Siezen vorerst angenehmer.”

Das Du, das der Chef lhnen in Partylaune
angeboten hat, kann am nachsten Tag nicht

'\ mehr wabr sein. Manchem ist es unan- |
genehm, im Business geduzt zu werden.
Bestehen Sie nicht darauf.
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